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©VNECESS|TY" S5 AMBIENTE INTERNO

INNOVATION BUSINESS PLAN preencha os cards de acordo com a apostila

e cologue na ordem numerica AM B I ENTE EXTERNO

: : | ( ) MINHAS IDEIAS DE NEG&CIOS Sentido de leitUI‘a
sentido de leitura | PLANEJADOR

Meuw sonho é ter uma Pastelaria, com "

pastéis feitos com massa artesanal e 1 Ja quis ter wma padaria

diversos rechelos. ) , >
,‘ﬁ 2 Tumbém pensel emt abrir wuma casa da panchos
EXECUTOR

, ¢ ’ ’

3 L bar com vérias cervejas diferentes

PRODUTO 1 PRODUTO 2 PRQDUTO 3
MEU SONHO MEU PERFIL MEUS NEGOCIOS

7 5 O e € meu negaclo (descreva um sxemPION? i pastelaria, N win ANALISE DE TUDO COMO UM TODO - MINHA PESQUISA PROJEGCAO DE VENDAS
cidade temn wwna a Pastel e Cla mas wiio teme muita variedade de sabores.
PUBLICO ALVO:
B Qual é a melhor empresa, pessoa ou produto na minha area? \ / 1) Quantas pessoas vocé entrevistou? 35 PRODUTO
Tulvez Seja ﬁatu.eLﬁ fra V\,Glui,a, 10 Pustéls. 2) A maioria delas era: () Homem {f§ Mulher
3) A maioria tinha que idade? () 15 a 20 anosTf}-20 a 35 anos (') 35 a 50 anos () Mais de 50 anos 1 pasteL
e O nome do meu negodcio sera... _ MEU PRODUTO: de carne
Pastelicla - (PasteL =F DeLLGLIZ) 1) A maioria deles ja compra um produto/servico parecido com o seu?<¥f3 Sim () Ndo A Qual é O’ meu Pr?duto (principal):
4 2) A maioria disse que compraria se vocé estivesse vendendo? {3 Sim ( ) Néo Pastéis de diversos sabores e massa artesanal
n Como quero ser visto pelo meu cliente (slogan/fl:ase de apoio)? Cowo o melhor 3) Quanto a maioria disse que pagaria? Entre RS_2 ,00 e R$_12 ,00
pasteL da cidade e a PasteLnna com mator niumero oe sabores. CONCORRENCIA. B Possuo processo de fabricagdo? Desenhe o fluxo (principais dificuldades no processo).
. 1)  Onde a maioria das pessoas compra esse tipo de produto/servico? No sho}_i-gg_ 1. COVM’PV“V 0s LW@VCdLCV\:tCS /2. PVC'PQ rar vassa / 3. WEP“ rar os

Qual é o meu objetivo para daqui cinco anos?

P o B 3 o 2)  Quanto a maioria das pessoas disse que paga por este produto/servico? Entre R$ 6,00 e R$15 00 recheLos / 4. Fazer 0s 'PaStCLS / 5. Fritar os ‘PaStCLS / &. Colocar was
Ter mais duas ow trés pastelarias wa minha regiio.

3)  Como a maioria das pessoas classificou seu concorrente? () Otimo ~f Muito bom () Bom ( ) Regular () Ruim embam@ews A sairpam vewder

Qual é a minha motivagdo para abrir este negécio? FORNECEDORES:
F .SCWUPYC quls ter mewn PY(S‘PYLO wegécbo. : 1) Quais sdo os produtos principais que vocé precisaria? (ngredientes para @ wmassa e para os recheios, carne, frango, MES (X4 SEMANAS) REOOOANO ~ SAZ(- MESES RUINS) %Qo.ooo

quetjo, bacow, cALADYeEsA, EEMperos, & outros.
ANO(X12)_R$24.000  ToTAL AN0_R$R0.000
4 G Meu diferencial é:
Pastel com massa artesanal e muitos sabores.
PRODUTO

4 c PRODUTO 5 PRODUTO 6 PRODUTO 64 PRODUTO 7
MEU NEGOCIO a MINHA MARCA MINHAS PESQUISAS ‘ MEU PRODUTO MINHAS VENDAS

MATRIZ DE PREGCO X CONCORRENCIA TRIOS DE OURO

VARIAVEL

EQUAGAO:

< | CONCORRENTEA | CONCORRENTE ‘ ) Bt o
VARIAVEL & E de facil acesso?

& OFFLINE

Produto principal (ex. pao): '® 7907 A , 27

pastel de carne R#é,oo R.#:L0,00 R.#Q,OO ?:fé’o;;;:glic;gz;sporte 0 , m ‘ CORPO e¢xerciclo ‘ICLSLOD ‘Pﬂ ra fechﬂl’ maLs ‘PﬂStCLS
Produtos secundarios (ex. biscoitos): —

pastel de frango R#S_, o0 R—‘H;%OO R‘#éfoo E:?al:ilz?g(?:t 5 7 LSl a

. . : i 1 hat cartiio de visita 14 MENTE trabalhar a frustragiio de vendas

Localizagéo baimo (baixa renda, ’ 4 w 01 .SDI'P‘P
médio, nobre): ba L)(ﬂ Resultados )

, i b
P e et s, | Leglens  grande g @ BB A ] 2 facebook folheto 2 ( CONHECIMENTO fazer cursos de culinidria
j : - 2 cabvoidlo.
Marca forte (pouco, médio, muit ,df /df ‘ * QNBE EER EQCALIZADE y- JFenmDr L Sta am. z. 7 ‘
P medlo | meawo ® ANALISE A PESQUISA DE MERCADO E RESPONDA SE VALE 3 netagr carolaplo 3
A PENA PAGAR POR UMA BOA LOCALIZAGAO. VALE? :

PROMOGAO: Pastel de Carne mais wm copo de refri R$10,00

PRODUTO 62 PRODUTO 63 Pnoﬁofp PRODUTO 8
MEU PREGCO MINHA PRACA DIVUI.GA"& o MINHA ANALISE MEU TIME

FLUXO DE CAIXA - CENARIO PESSIMISTA DE VENDAS _AN/\LISES FINANCEIRAS BASICAS BORA COLOCAR ESSA PARADA PRA FUNCIONAR!
Sentido de |9itU ra  Custo més _ R¥2F40  paseado na venda de _ 522 unidades. | . =

/" Faturamento més R$3.500,00 baseado na venda de _ 500 _ unidades Faser mals pesquisas | =
Y | &/ Lucro total més REFE0L0 haseado na venda de 500 unidades. Quando pretende fnicar . at/10/18 |
H 4 0 que falta para iniciar?
5 5 - * (dinheiro, insumos, equipe etc.) 3 H 3
® = CAPITAL DE GIRO (CALCULO) R$2.740,00

Fechar com fornecedore:

9 ~ 4 ok ek
PONTO DE EQUILIBRIO MEs 30 dias EANQ 1O wmeses R TRy T

intermet :

. . 2 { Heske ek -
TR Prazo para retorno do investimento (calculo) 20 dias o oimyes vendas + emucasa | 2L/10 /18
(lucro ou prejuizo do dia)

*Mew capital de giro precica sev pelo menos A soma dos meus eustos totais.
R$B.500,00-R$LF40 **Mew ponto de equilibrio é quanto tenapo eu Leyo para ter dinheiro suficiente para pagar meus custos.
=) R;#j‘@o 00 AT Consideranao 0 Aang, prectso de 10 meses, pols Posso GUArdAr W POUCO em CARA WES PAYA quando
” ! £
) as vendas estiveren baixas.

wew Lucero wo més para wma -

_ *aARMew investimwento Linieial foram os Lngredientes, cerca de R$ES0,00, que consegui
venda de 500 pastéis. ©

PRODUTO 9 VESEILEr: PRODUTO 91
FLUXO DE CAIXA PAGAY O PrLAMELID NMES. MINHAS FINANCAS
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